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Vianova Wholesale:

il partner per crescere nel Mobile e nel Cloud

) Alberto Urbani

Partner Development Manager
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NN ISP sta evolvends ~  ~

Cosa cercano i Clienti
v Un unico interlocutore tecnologico
Una suite di servizi integrati

v
v~ Un supporto affidabile e di qualita
v~ La continuita nel tempo

v’

Una relazione di fiducia con il Reseller
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Ampliare I'offerta aumenta il valore del Cliente

L'integrazione di nuovi servizi permette di:
v Aumentare ['ARPU

v~ Aumentare la fidelizzazione

v~ Rafforzare la relazione con il Cliente

v~ Differenziarsi dalla concorrenza
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La nostra storia — Focus su qualita ed efficienza (2008-2025)
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| nostri Data Center (Pisa, Massarosa, Torino)

Circa 1,400 mq 206 Racks 120 Racks
Superficie totale Rack 42U Rack 24U

v~ Le strutture sono situate in zone a bassa sismicita e
costruite con criteri antiallagamento e antisismici in
grado di sopportare alluvioni e terremoti di grande
entita.

v~ Tuttii sistemi sono costantemente monitorati 24 ore
su 24, 7 giorni su /.

v~ Le strutture sono protette da sistemi di allarme
perimetrale e di videosorveglianza collegati in remoto
con societa di vigilanza locali.
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Infrastruttura nazionale

Infrastrutture chiave per un controllo dei servizi NI @ 3 et conter
affidabile, sicuro e a bassa latenza AL L ® 30 ureadi racootta
v 3 Data Centers (2.85 MW) 100% Italiani ®o. 53 poins o resence
O~ O s —— Network backbone attivo
“ 3,600 km baCkbone \I\ | g Network backbone 2026
\"

v~ Connessioni dirette con i principali Interner Exchange
Points
MIX (Milan), NameX (Rome), TIX (Florence), TopiX
(Turin), AMSIX (Amsterdam), DeCIX (Frankfurt),
FrancelX (Paris), LINX1 (London), DeCIX (Marseille)

2 Network Operations Centers (NOC)

AN

Interconnessioni dirette con i principali operatori
italiani
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ATR Air Time Reseller

Piattaforma mobile multitenant

v~ Vianova e un Full MVNO sotto rete di Fastweb/Vodafone

v~ Componenti per gestire tutti i servizi in autonomia HLR, BSS ...
v~ Copertura 2G, 4G e 5G senza limitazione dei servizi

v~ Piattaforma ridondata nei Data Center di Pisa e Massarosa

v~ Tutti gli adempimenti regolamentari a carico di Vianova
(intercettazione, localizzazione, etc.)
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ATR Air Time Reseller S

2222222

Piattaforma Mobile multitenant

1242550

v~ Portale per la gestione del ciclo di vita delle SIM

zzzzzzzz

v API per integrare la gestione del ciclo di vita delle SIM con il CRM 0 il ==
gestionale del Reseller ™~

{

eSIM e half SIM in materiale riciclato, personalizzate con il tuo brand

Servizia consumo

{

Roaming Like at Home con inclusi Svizzera, Regno Unito e
Principato di Monaco

Intarnet Yoca

= Aoaming LUE = Roaming UE

v~ Nessun rischio economico per il Reseller (traffico Voce, Dati, SMSe " " R
RLAH incluso)
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ATR Air Time Reseller

Piattaforma Mobile multitenant

v~ Pacchetti estero gia configurati

v~ Garanzia di spesa per il Cliente finale
v~ Statistiche di traffico dettagliate - CDR

v~ Business plan del Reseller

Pacchetti opzionali

Consulta il dettaglio per avere informazioni sui servizi compresi e le destinazioni incluse.

Nord America PLUS

Durata minima: 12 mes

Internet Voce

Traffico compreso 4GB All'estero in uscita 500

Effettuato: 0 GB Residuo : 4 GB Effettuato: Om 00s Residuo : 500m 00s
All'estero in entrata 500
Effettuato: Om 00s Residuo : 300m 00s
Dallltalia in uscita 500
Effettuato: Om 00s Residuo : 500m 00s

Attiva pacchetto Rinnovo automatico

Credito SIM
Analisi consumi 0,00€ Riepilogo del mese
Cre

Internet  ® Vace @ 5MS italia ®UE @ Extra UE

Ricarica credito SIM

Il credito della SIM & necessario per lutilizzo del servizi a consumo non inclusi nel profilo e resta disponibile se non usato nel m:

SMsS

All'estero

Effettuato: 0

Dalrltalia

Effettuato: 0

000¢€

000€

0,00€

0,00€

Residu
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Virtual Data Center

Punti di forza:

v~ Sovranita digitale grazie ai Datacenter e ai software
di proprieta

Servizi di Disaster Recovery automatici
Servizi di Backup as a Service

Gestione dei Clienti da un unico portale

CA X

Acquista solo le risorse necessarie per i tuoi Clienti
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Virtual Data Center

| tuoi Clienti potranno:

v~ Proteggere i propri dati con un sistema di backup
cifrato, compresso e deduplicato

v~ Effettuare in autonomia il backup di tutte le Virtual
Machine impostando la frequenza e la retention

v~ Integrare i sistemi tramite API
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Grazie per I'attenzione

Alberto Urbani

Business Development Manager
Vianova

Vianova spa

Via di Montramito, 431
55054 Massarosa (LU) ltaly
Via Egidio Giannessi, 14
56121 Pisa (PI) Italy

alberto.urbani@vianova.it
Tel: 4390584 4244.1 |Fax: +390584 4244.201
Servizio Clienti: 145 0 info@vianova.it
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THANK YOU!
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